

ECコンサルタントの


意思決定を支援するAIアナリスト



『分析・判断業務を効率化し、




“施策実行に集中”できる環境をつくるAIアナリスト』



各コンサルタントに、顧客の目標と状況を把握した

「意思決定を支援する分析担当(AI)」が付くイメージ

フロージェントとは



分析と判断にかかる時間を減らす 打つべき施策の意思決定がすぐに行える



現状分析 意思決定

Flowgentのサポート領域



コンサルタントの意思決定を、根拠あるデータとともに支えます

マーケティング

商品企画

意思決定領域 施策実行

ショップ運用代行

画像生成ツール

広告自動運用ツールリサーチ データ収集

仕入れ



個人の能力や努力では解決できない構造的な問題

分析時間

の過多

同じデータで

も、担当者ご

とに判断が変

わる

会議で情報が全

て揃わず改善策

の判断に時間が

かかる

担当1人あたり

の抱える案件

数が限界に達

している

経験の浅い担

当者は、判断

の根拠を説明

できない

分析に時間を

取られ、改善

施策に手が回

らない

判断基準の

ばらつき

判断の遅延 案件数の限界判断理由

が曖昧

ヒアリングで見えてきた課題
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Flowgentが実現

Flowgentが現場業務で解決すること

データ収集→顧客説明まで
の作業負荷を軽減

判断根拠(定量面)の標準化

分析・判断の時間を削減

顧客説明の準備負荷を軽減

データ収集・集計作業を削減



導入後

データ取得〜分析〜提案 自動処理

意思決定〜実行〜検証 サイクル加速

導入前

データ収集の時間

改善商品の優先度判断

報告資料の作成

異変や傾向を自力理解
優先改善すべき商品と指標を即把握

画面そのまま報告に使えるUI

Flowgent導入後の業務イメージ



※導入企業へのアンケートより

実行速度アッププロセス工数 30〜60% 削減

※改善優先度は利益ポテンシャル診断機能に基づき提案



人員増加に依存しない運用に貢献

Flowgentの貢献内容 担当者の負荷を抑えながら、対応可能範囲を拡張

判断のばらつきを抑えるための意思決定に貢献



導入前後の運用構造の変化

Flowgent導入後

の運用構造
顧客増加 売上増加


担当者1人あたりの


対応可能顧客数
を拡大

従来の運用構造
顧客増加 担当者増加 売上増加

（一般的なコンサル企業）



経営

インパクト

現場業務

『人』による判断を活かしながら、『AI』で生産性を高める

データ自動取得とレポートで

サマリー機能・UIにより

全担当者の

顧客・貴社の両社とも

まとめ
|
Flowgent導入効果

データ収集作業を削減

分析・判断時間を削減

説明の準備負荷
軽減 利益拡大の再現性向上

各作業の工数を

30〜60%削減

担当者1人あたりの

生産性1.5〜3倍

※テスト導入企業アンケートより



Agency
Plan
料金表

少数のクライアントアカウントを対象
に、複数アカウントの可視化・基本分
析を行うためのエントリープランです。

複数クライアントアカウントを前提とし
た代理店運用に対応し、横断分析・成果
比較・改善優先順位の自動算出を行う標
準プランです。

貴社の運用モデルに合わせて分析ロジッ
クの適用範囲を拡張。複数クライアント
アカウントを前提とした高度な分析・意
思決定基盤を構築する上位プランです。

複数アカウントのデータ収集
から意思決定までを一元把握
するためのプラン

クライアント間の成果差を
比較し、改善優先順位を決
めるためのプラン

貴社独自の分析モデルを
システムに組み込むため
のプラン

初期導入費用

月額固定費

データ連携
アカウント数

アカウント切り替え

プラン詳細

一言でどんなプラン?

ログインユーザー数

カスタマイズの機能追加

Agency
Small Agency
Base Agency
Pro

1〜5アカウント：¥300,000
6〜15アカウント：¥450,000

16〜30：¥700,000
31〜50：¥850,000

51〜100：¥1,200,000





101〜：




個別見積

¥120,000 ¥250,000 ¥400,000

¥20,000 ¥15,000 ¥12,000

1〜15アカウント 16〜50アカウント 51アカウント以上

◯

無制限

別途お見積もり

月額費用
（連携1アカウントあたり）

※初期導入費用には、運用規模に応じたデータ取得・処理構造の初期構築、およびFlowgentを実務で利用可能な状態にするための初期設定支援を含みます。

※月額費用は連携アカウント数に応じて変動します。最低利用期間はありません。

※プラン変更は月単位で可能です。初期導入費用およびカスタマイズ費用は返金不可となります。

※当プランには一般ユーザー向けプランの全機能が標準で含まれます。

◯◯

無制限 無制限

別途お見積もり 別途お見積もり

※初期導入費用・月額費用はクレジットカード利用可
(分割払い可)



導入後

分析・判断の自動化

空いた14時間/月を
新規対応に転換

前提条件

Flowgent導入効果

担当者数：10名

月次インパクト

運用アカウント数：20社

1社あたり月額売上：30万円

導入前

運用アカウント数

分析/判断にかかる時間

新規受注余力ほぼなし

純増
限界利益 155万円＋

社20

時間月40

/1人あたり

運用アカウント数
/1人あたり

21.4社

時間月26

社
増加月 1.4 数的根拠はシミュレーターを参照

BASE
Plan

初期導入費：85万円

月額
1.5万円/アカウント

+

貴社の条件に合わせ試算可能

ROI 282 %＋

以上は保守的な試算です

初期導入費
投資回収期間 3.5 ヶ月＋

https://docs.google.com/spreadsheets/d/1CqVDdw0RcGENmN7ZYMZ9I9S4yzkUwyVDbRcHkHdNByc/edit?usp=sharing


Flowgentが、

業務の中でどのように判断を支援するか。

実際の画面でご確認ください

デモ予約はこちら

株式会社Spesia

https://timerex.net/s/meniconJ/67325b5a

